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Taiet se propone exportar
la construccion catalana
a un Brasil en ebullicion

La empresa vallesana pretende trasladar al menos 1.400 graas

© Lluis Capdevila

ha participado en

Ia misi6n liderada por
el conseller Huguet

Josep Lluis Alonso

Lluis Capdevila, empresario de Ullas-
trell, regresa hoy de Brasil, donde ha
estado participando en la misién que
ha encabezado esta semana el conse-
ller de Innovacid, Universitats i Em-
presa, Josep Huguet. Este inquieto
emprendedor, que regenta una cade-
na de restaurantes, iniciada con Cal

Lluis Capdevila, en su restaurante de Ullastrell. El empresario ha encontrado un fil6n de negocios en Brasil. acHvo

Taiet de Ullastrell, es uno de los cua-
tro socios que constituyeron Taiet Bra-
sil Investimentos, una sociedad que
empez6 con la promocién de un res-
taurante en la moderna ciudad de
Maringd, en el Estado surefo de Pa-
rand. Pero viendo como crece el pais
y la pujanza de su economia, la em-
presa pronto se transformé en un
operador estratégico para atraer in-
versiones hacia las enormes oportu-
nidades de negocio que ofrece el pais.
Brasil es uno de los tres paises emer-
gentes que forman parte del G-20
cuya economia, en plena crisis mun-
dial, creci6 cerca del 5% en 2008.
Capdevila lo tiene tan claro, que se
desespera viendo como un sector

como la construccién se estd de-
rrumbando en Catalunya, mientras
en Brasil vive un auténtico “boom”.
“En Espana tenemos la tecnologia que
permite construir con rapidezy segu-
ridad para las personas. Para eso ha-
cen falta grdas y especialistas en ha-
cerlas funcionar”.

Como dato, Capdevila indica que en
todo Brasil hay un méximo de 700
grias, aunque algunas fuentes reba-
jan la cifra hasta las 400. En cambio,
Catalunya sola supera las 4.000, de las
que 1.400 estdn paradas.

Brasil tiene previsto construir un mi-
116n de viviendas populares entre 2009
y2010.Y no hay que perder de vista
que en 2014 albergard el Mundial de

Futbol, otro motor importantisimo
para la construccion.

Sao Paulo por si sola y su drea me-
tropolitana tienen una poblacién de
20 millones de habitantes. Taiet Brasil
Investimentos estd cerrando contra-
tos con el gremio de la construccién
de esta gran ciudad, que tiene 17 mil
empresas afiliadas. Por eso, Capdevi-
la, consciente de la magnitud de la
economia brasilena, resume de forma
gréfica que “todo lo que a la cons-
truccién le sobra en Espaia, Brasil lo
necesita multiplicado por veinte”. Por
eso, su objetivo ahora es llevar alli no
s6lo 1.400 grias —o las que hagan fal-
ta-, sino también encofrados, herra-
mientas y, lo mds importante, profe-
sionales para utilizarlo y para transfe-
rir la tecnologfa necesaria. “En Brasil,
el ‘boom’ de la construccién es tan ra-
pido que no tiene tiempo de asimilar
la tecnologia europea ni de formar
convenientemente a sus profesiona-
les”. Por eso, Taiet Brasil Investimen-

Taiet Brasil Investimentos

ha hecho una “joint-venture”
para vender el modelo

de alquiler de maquinaria

tos ha realizado una “joint-venture”
con una empresalocal para importar
el pack completo: grias, encofrados y
conocimiento. Hace medio afno que
trabaja en el proyecto. Catorce em-
presas brasilenas estuvieron en la ul-
tima edicién de Construmat, invita-
das porla firma vallesana, y cuatro ca-
talanas, pagadas también por Taiet,
han estado en Brasil. Entre éstas figu-
ra la Associacié Catalana de Llogaters
de Maquinaria per a la Construccié
(Acallmac), con la que estd negocian-
do este proyecto, y lo estd haciendo
también con varias empresas de en-
cofrados.

No obstante, para Capdevila el prin-
cipal problema radica en la transfe-
rencia de la tecnologfa constructivay
del manejo de las maquinas. Por eso,
se propone llevar también a las per-
sonas que tienen que usarlas y man-
tenerlas. “La transferencia tecnolégi-
ca es lo que mds nos angustia”, con-
fiesa. Por eso reclama el apoyo de la
Administracién para promover el in-
tercambio con universidades catala-
nas, centros tecnolégicos, patronales,
expertos en formacién profesional...
“Tenemos que exportar nuestro
‘know-how’, lo que sabemos hacer.
Pero hay que hacerlo rapido, porque
el tren pasa ahora”. Es consciente de
que con la crisis, los empresarios es-
panoles “estdn apagando fuegos y no

han tenido tiempo de mirar mds alld”.
Por eso insiste en que este proyecto es
una gran oportunidad.

“Eso eslo que le he explicado al con-
seller Josep Huguet y lo ha entendido
muy bien”. El conseller de Innovacio,
Universitat i Empresa, que ha estado
en Brasil y Chile acompafiando una
delegacion de 17 empresas entre las
que también estaba la terrassense
Copcisa Industrial, no sélo lo ha visto
claro, sino que ha pedido a las multi-
nacionales catalanas implantadas alli
que “actien de tractoras para las
pymes del sector servicios de Cata-
lunya interesadas en entrar en aque-
llos mercados estratégicos”.

EL BALANCE DEL CONSELLER

Durante los cuatro dias de periplo, se
han hecho mds de 60 reuniones de
trabajo con responsables de primer
nivel de gobiernos federales, estatales
y regionales donde se han fijado dis-
tintos compromisos bilaterales de co-
operacion.

Para Taiet Brasil Investimentos, las
posibilidades de negocio son tales,
que no descarta impulsar el traslado
de empresas enteras de subsectores
de la construccién que en Catalunya
se estdn muriendo. O, al menos, po-
nerlas a trabajar para la exportacion.
Pone alos fabricantes de “puntales”
(columnas de metal) como ejemplo.
De hecho, la préxima semana recibi-
rd los primeros cuatro contenedores
que ha enviado desde Catalunya para
empezar a implantar el negocio.

Capdevila sefiala que lo mds sor-
prendente es que no hay otras em-
presas extranjeras en Brasil que se es-
tén ocupando de este asunto. “No hay
nadie que esté haciendo lo que hace-
mos nosotros. Otros lo hacen en Eu-
ropa del Este, en el norte de Africa, en
algunos paises de Asia, pero no en
Brasil, lo cual ha sido una sorpresa”.

En cambio, la paradoja es que “las
empresas catalanas del sector estdn
cerrando porque no pueden vender lo
que en Brasil necesitan desesperada-
mente. Ahora es el momento justo
para exportar todo lo que a nosotros
nos sobra a causade la crisis”.

LA FRASE

“Tenemos que exportar
nuestro ‘know-how’, lo

que sabemos hacer. Pero hay
que hacerlo rapido, porque
el tren pasa ahora”

LLU{S CAPDEVILA
Socio de Taiet Brasil Investimentos

La Cecot apoya el planteamiento ;
de la Ceoe en el didlogo social

La patronal cree que no hay que poner condiciones previas

Redaccién

La Cecot ha hecho ptiblico un
comunicado en el que mani-
fiesta que comparte con la
Ceoe que en estos momentos
de crisis econémica los empre-
sarios no se pueden levantar de
la mesa de negociacién colec-
tiva, aunque el pacto por el
Pacto Social ha fracasado. Ra-
zona que tienen que encon-
trarse propuestas que ayuden
a impulsar la recuperacién de
laactividad ydelempleo, me-
jorar la proteccién social y pro-
mover una economia sosteni-
ble. Entiende que hay que
mantener el didlogo abierto
“pero, por responsabilidad y
coherencia, lo que no tiene
sentido es negociar sin ir a la
raiz del problema: es necesario

negociar reformas estructura-
les que potencien la competi-
tividad de las empresas. La Ce-
cot cree que ahora es momen-
to de abordar estos temas y po-
ner un calendario. “El esfuerzo
que ahora se realice, contribui-
rd de forma determinante a au-
mentar el potencial de creci-
miento econémico”.

NO A CUALQUIER PRECIO

Esta patronal entiende que el
Gobierno tenga voluntad y
prisa por cerrar el pacto ya que
llegar a un acuerdo con este
contexto econémico es muy
importante, pero también cree
que “no se puede hacer a cual-
quier precio”. No considera
oportuno que el Gobierno haya
“sesgado” de entrada la nego-
ciacién, marcando unas lineas

rojas en el didlogo que especi-
ficalo que se podia negociar y
lo que no. Piensa que deberia
haber dejado quelas partes pu-
dieran negociar con libertad,
sin limites de entrada.

La Cecotlamenta que de toda
la propuesta completa realiza-
da por la Ceoe, el Gobierno
haya puesto el énfasis en la re-
baja de las cotizaciones ala Se-
guridad Social. Aunque la Ce-
cotsiempre ha mantenido que
no tiene sentido un impuesto
que grava el empleo no cree
que se deba centrar un gran
acuerdo de las caracteristicas
del actual, en este eje. Hay otros
aspectos sin coste requieren de
coraje politico, como la reduc-
cién de los plazos de pago de
facturas a 60 dias o la renova-
cién de la funcién publica.

Antoni Abad, presidente de la Cecot. arcHivo
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